Formation Professionnelle Travel
Planner

Lancer et structurer une activité de Travel Planner



Une formation complete pour batir
votre expertise

Vous révez de créer une activité professionnelle autour
de l'organisation de voyages sur mesure ? Cette
formation de 30 heures vous accompagne dans la
structuration compléte de votre projet de Travel
Planner. Congue pour les porteurs de projet,
entrepreneurs en reconversion et professionnels du
tourisme, elle combine apports théoriques, cas
pratiques et accompagnement personnalisé.

A travers un parcours mixte alliant visioconférence et
e-learning, vous acquerrez toutes les compétences
nécessaires pour lancer et pérenniser votre activité. De
la définition de votre positionnement d la création
d'offres vendables, en passant par la promotion
digitale et l'organisation opérationnelle, chaque
module vous apporte des outils concrets et
immédiatement applicables.

Cette formation représente un investissement
stratégique dans votre avenir professionnel, avec un
accompagnement pédagogique continu et la
validation d'un plan d'action personnalisé qui servira
de feuille de route pour le développement de votre
activité.




A qui s'adresse cette formation ?

Porteurs de projet Entrepreneurs en Professionnels du

Vous souhaitez créer une reconversion tourisme

activité de Travel Planner

T Vous cherchez d vous Vous travaillez déja dans
et avez besoin d'une . o < ..
méthodologie structurée diversifier ou d vous le secteur touristique ou

9 reconvertir dans un laccompagnement et
pour transformer votre .
assion du vovage en secteur porteur, en souhaitez structurer une
gctivité rofeséiognnelle capitalisant sur vos offre de voyage sur
tabl P compétences mesure pour développer
rentapie. transférables et votre votre activité.
appétence pour le
voyage.

Les seuls prérequis sont une maitrise de base des outils numériques (navigation web, email) et
un projet professionnel en lien avec le voyage, laccompagnement ou l'organisation de séjours.
Que vous partiez de zéro ou que vous ayez déjd une expérience dans le domaine, cette
formation s'‘adapte a votre niveau et & vos objectifs spécifiques.



Objectifs de |la Formation

A lissue de ce parcours de 30 heures, vous disposerez de toutes les compétences et outils
nécessaires pour lancer et développer votre activité de Travel Planner avec confiance et
professionnalisme. Voici les six objectifs majeurs que vous atteindrez :

01 02

Structurer un projet professionnel de Définir un positionnement clair et

Travel Planner différenciant
Clarifier votre vision, vos motivations et Identifier votre valeur unique sur le marché du
construire les fondations solides de votre voyage sur mesure et vous démarquer

activité avec une approche méthodologique  efficacement de la concurrence.
éprouvée.

03 04

Construire une offre de services Organiser son activité et ses process

cohérente et vendable Mettre en place des workflows efficaces et des

outils de gestion adaptés pour piloter votre

Créer des prestations attractives, bien tarifées o -
activité au quotidien.

et alignées avec les attentes de votre clientéle
cible.

05 06

Créer et promouvoir des prestations Mettre en place un plan d'action

de voyage sur mesure opérationnel
Développer votre présence digitale et Disposer d'une feuille de route concreéte et
maitriser les fondamentaux de la priorisée pour démarrer et développer votre

communication pour attirer vos clients idéaux. activité dés la fin de la formation.



Format pédagogique innovant

Notre approche pédagogique mixte combine le meilleur de l'apprentissage synchrone et
asynchrone pour maximiser votre progression. Cette méthode flexible s'adapte & vos
contraintes professionnelles tout en garantissant un accompagnement personnalisé de

qualité.

Visioconférence interactive

Des sessions en direct pour les apports
structurants, les échanges avec le formateur
et les autres participants, ainsi que des cas
pratiques permettant d'ancrer
immédiatement les apprentissages. Ces
moments collectifs favorisent le partage
d'expériences et la dynamique de groupe.

Travail en autonomie guidée

Des exercices et livrables a produire entre
les sessions pour construire
progressivement votre projet et vos outils
professionnels.

E-learning flexible

Acceés a une plateforme riche en supports
pédagogiques, exercices progressifs,
modeéles préts a I'emploi et ressources
complémentaires. Vous avancez a votre
rythme sur les contenus théoriques et les
applications pratiques.

Accompagnement continu

Un suivi pédagogique personnalisé tout
au long de la formation avec validation
finale de votre plan d'action par le
formateur expert.



Programme détaillé : 7 modules

progressifs

Le programme de 30 heures est structuré en sept modules complémentaires qui vous
accompagnent pas a pas dans la construction de votre activité. Chaque module combine
apports théoriques, exercices pratiques et production de livrables concrets pour votre projet.

Module 1 : Poser les
Fondations (5h)

Clarification du projet, identification
des compétences, compréhension
du métier et définition du
positionnement différenciant.

Module 3 : Créer son offre
(5h)

Construction d'offres structurées,
définition du périmétre, tarification
cohérente et positionnement de la

valeur.

Module 5 : Promouvoir son
activité (4h)
Communication digitale, SEOQ,

storytelling, création de contenus
attractifs et parcours client optimisé.

Module 7 : Plan d'action Final
(3h)
Structuration du plan opérationnel,

priorisation des actions, validation
projet et projection développement.
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Module 2 : DéFfinir sa niche
(4h)

Analyse du marché, typologies de
voyageurs, identification du client
idéal et compréhension des besoins
clients.

Module 4 : Présence en ligne
(5h)

Image de marque, identité
professionnelle, optimisation site et
réseaux sociaux, mise en valeur de
I'expertise.

Module 6 : Organiser sa
gestion (4h)
Organisation quotidienne, outils de

gestion clients et projets, préparation
logistique et workflow de production.



Modules 1 a 3 : Construire les

Fondations

Module 1 : Poser les
Fondations

Durée: 5 heures

Ce module inaugural vous permet de
clarifier votre projet professionnel et vos
motivations profondes. Vous identifierez vos
compétences transférables issues de vos
expériences précédentes et comprendrez en
profondeur le réle et les missions spécifiques
du Travel Planner. L'objectif est de définir un
positionnement différenciant qui fera votre
force sur le marché.

Livrables : Pitch projet structuré, Vision
globale de l'activité

Module 2 : DéFinir sa niche

Durée: 4 heures

Plongez dans I'analyse du marché du
voyage sur mesure et découvrez les
différentes typologies de voyageurs. Vous
apprendrez a identifier votre client idéal et
comprendre précisément ses besoins et
attentes pour mieux y répondre.

Livrables : Persona détaillg, Carte
d'empathie client

Module 3 : Créer et structurer son offre

Durée : 5 heures

Le coeur de votre activité se construit ici. Vous apprendrez a structurer des offres Travel
Planner attractives, & définir clairement votre périmeétre d'intervention et & établir une
tarification cohérente basée sur la valeur pergue par vos clients. La distinction entre
formation, service et accompagnement sera clarifiée pour vous permettre de positionner

vos prestations avec justesse.

Livrables : Exemples d'offres vendables, Structure de services claire et cohérente



Modules 4 a3 6 : Développer et

organiser

Module 4 :
Développer sa
présence en ligne

Durée : 5 heures

Construisez une image de
marque professionnelle et
cohérente. Apprenez &
présenter clairement votre
activité sur tous les supports
digitaux : site web, réseaux
sociaux et plateformes
spécialisées. Mettez en valeur
votre expertise Travel Planner
pour attirer et convaincre vos
clients idéaux.

Livrables : Profils
professionnels optimisés,
Trame de présentation en
ligne

Module 5 :
Promouvoir son
activité

Durée: 4 heures

Maitrisez les bases de la
communication digitale
appliquée au tourisme.
Découvrez les notions
essentielles de SEO et de
storytelling pour créer des
contenus utiles et attractifs.
Construisez un parcours
client efficace et vos premiers
tunnels de conversion
simples mais performants.

Livrables : Calendrier
éditorial adapté au tourisme,
Schéma de parcours client

Module 6 :
Organiser et gérer
son activité

Durée: 4 heures

Structurez I'organisation
quotidienne de votre activité
avec les bons outils.
Découvrez comment gérer
efficacement vos clients, vos
projets et votre suivi
commercial. Maitrisez la
préparation logistique des
séjours et le workflow
complet de production d'un
carnet de voyage
professionnel.

Livrables : Modéle de
workflow personnalisg, Fichier
de suivi client type (CRM
simplifié)



Validation et livrables de la fFormation

H IRGRIL \l

Evaluation
continue

Des exercices
pratiques
jalonnent la
formation pour
ancrer vos

apprentissages.

Chaque livrable
est validé par le
formateur pour
garantir votre
progression.

Auto-
évaluation

Vous mesurez
vous-méme
I'évolution de
VoS
compétences
tout au long du
parcours grace
a des grilles
d'évaluation
structurées.

Module 7 : Plan d'action Final

Durée: 3 heures

Le module de cléture vous permet de
structurer un plan d'action opérationnel
complet et personnalisé. Vous apprendrez &
prioriser efficacement vos actions en
fonction de vos ressources et objectifs. Votre
projet et vos offres seront validés par le
formateur expert, et vous disposerez d'une
projection claire sur les prochaines étapes
de développement de votre activité.

Livrables finaux : Plan d'action personnalisé,
Feuille de route & court et moyen terme

Evaluation
Finale

Le formateur
valide votre plan
d'action global
et 'ensemble de
vos acquis lors
d'un entretien
final
personnalisé.

Attestation
ofFicielle

Une attestation
de fin de
formation vous
est remise,
certifiant vos
nouvelles
compeétences
de Travel
Planner
professionnel.



Prét a lancer votre activité de Travel
Planner ?

Cette formation représente bien plus qu'un simple apprentissage théorique : c'est un véritable
accompagnement pour transformer votre projet en réalité professionnelle. En 30 heures, vous
construirez méthodiquement tous les piliers de votre activité, de la conception stratégique &

l'opérationnel quotidien.

Un positionnement clair Des offres structurées

Vos prestations seront professionnelles,
bien tarifées et parfaitement alignées
avec les attentes de votre marché cible.

Vous saurez exactement qui vous servez,
comment vous vous différenciez et quelle
valeur unique vous apportez a vos clients.

Une visibilité digitale

Votre présence en ligne sera optimisée
pour attirer naturellement vos clients
idéaux et démontrer votre expertise.

Une organisation efficace

Vos process et outils seront en place pour
gérer sereinement votre activité et
délivrer des prestations de qualité.

Investir dans cette formation, c'est vous donner les moyens de réussir dans un secteur
passionnant et porteur. Vous rejoindrez une communauté de professionnels partageant la
méme passion du voyage sur mesure et lambition de créer une activité alignée avec leurs
valeurs. Le marché du voyage personnalisé connait une croissance continue, et cette
formation vous positionne pour en étre un acteur reconnu et prospére.

Demander des informations


https://gamma.app/docs/screenshot
https://gamma.app/docs/screenshot

